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prés des débuts plutdt aventureux, Francois de Callieres (1645-

1717) devint membre de I'Académie francaise et passa prés de

vingt années dans I'ombre de Louis XIV en tant que secrétaire du
cabinet du roi. Il dut cependant souffrir de voir sa vocation de diplomate
contrariée, hormis le fait qu'il participa activement a la négociation des traités
de Ryswick (1697), qui marquérent la fin de la guerre de Neuf Ans. Au début
de la Régence, et peu avant sa mort, il publia De la maniére de négocier avec
les souverains qui constitue une sorte de manuel destiné tant aux gouver-
nants qu'aux futurs négociateurs. Cet ouvrage connut un vif succés tout au
long du XVIlI® siecle puis il tomba dans I'oubli avant que d'étre redécouvert
au XXesiecle. Témoignage sur l'art de la négociation au Grand Siécle, c'est
également un recueil de précieux conseils destinés aux diplomates qui ont
gardé toute leur pertinence.
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